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1.หลกัการและเหตุผล 
      การท่ีจะพูดจูงใจใหค้นอ่ืนคลอ้ยตามนั้น  ตอ้งอาศยัทั้งศาสตร์และศิลปะในการพูดเพื่อโนม้นา้วจูงใจ  เพื่อจะเป็นประตูแรกในการสร้าง
ความรู้สึกท่ีประทบัใจและความพึงพอใจ ภายใตบ้รรยากาศท่ีเช่ือมัน่  ศรัทธา  และการสร้างภาพลกัษณ์ท่ีดีต่อตนเองและองคก์ร   ลว้นเป็น
ส่วนประกอบท่ีจ าเป็นต่อการสร้างความส าเร็จขององคก์รทั้งส้ิน   จึงถือไดว้า่เป็นส่วนส าคญัในการท่ีจะน าพาองคก์รไปสู่ความส าเร็จ    
     หลกัสูตร   “ศิลปะการพูดเพ่ือโน้มน้าวจูงใจ” คือ หลกัสูตรท่ีจะกระตุน้ใหบุ้คลากร ไดต้ระหนกัและเห็นความส าคญัของ “การพูดจูงใจ ” 
เพื่อบรรลุความไดเ้ปรียบทางการแข่งขนั [Competitive Advantage]  
 
2.วตัถุประสงค์  เพื่อใหผู้เ้ขา้รับการฝึกอบรม 
     1.เรียนรู่หลกัจิตวทิยาในการนา้วจูงใจ 
     2.เรียนรู้หลกัการพูดจูงใจคน 
     3.สามารถน าความรู้จากวิทยากรมาปรับใชใ้นงานไดอ้ยา่งมีประสิทธิภาพ 
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3.เน้ือการฝึกอบรม 

ภาคเช้า  ภาคบ่าย  

- ทฤษฎีการจูงใจของมนุษย ์
-  รูปแบบวธีิการจูงใจ 
-  การวเิคราะห์ความตอ้งการ 
-  วธีิการจูงใจคน 
-  จงัหวะเวลาในการจูงใจคน 
-  แบบฝึกปฏิบติัท่ี 1 “การพูดจูงใจ” 

- หลกัการพูดจูงใจ 
- หลกัไอดา้ 
- หลกั 6ป. 
- ประโยชน์ของการพูดจูงใจ 
- เคล็ดลบัจูงใจคนอยา่งเหนือชั้น 
- ตอ้งเขา้ใจความตอ้งการของผูอ่ื้น 
- ชกัจูงพฤติกรรมผูอ่ื้น 
- หลีกเล่ียงการพูดโตแ้ยง้             
- หลีกเล่ียงการกล่าวหาความผดิ 
- วธีิท าใหผู้อ่ื้นปฏิบติัตามท่ีคุณตอ้งการ 
- แบบฝึกปฏิบติัท่ี 2 “การพูดจูงใจในสถานการณ์ต่างๆ” 

 
4.วธีิการฝึกอบรม    
    - การบรรยาย ของวทิยากร 30 เปอร์เซ็นต ์
    - ฝึกปฏิบติั ประมาณ 70 เปอร์เซ็นต ์ตามบทต่างๆโดยมีวทิยากรใหค้  าแนะน าเป็นรายบุคคลอยา่งใกลชิ้ด และแกไ้ขขอ้บกพร่องอยา่ง
ทนัทีทนัใด   
 
5.จ านวนสมาชิกต่อรุ่น  
    - รับสมาชิกต่อรุ่น ไม่เกิน 40 คน เพื่อประสิทธิภาพสูงสุดในการฝึกพูด 
 
6.สถานทีฝึ่กอบรม   ตามหน่วยงานท่ีลูกคา้ก าหนด หรือ โรงแรมต่างๆ 
 
7.ระยะเวลา  1วนั (9.00-16.00) 
 
8.คณะวทิยากร  อาจารยว์ทญัญู  มุ่งหมาย  วทิยากรรับเชิญทั้งภาครัฐและเอกชนและทีมงาน 
 
9.บริหารหลกัสูตรโดย  
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      - อาจารยว์ทญัญู  มุ่งหมาย  และทีมงาน 
10.ติดต่อประสานงาน 
       - คุณ...............................................โทร..............................................  
11.การประเมินผล 
     1.ประเมินจากการมีส่วนร่วมท ากิจกรรมต่างๆ ของวทิยากร 
     2.ประเมินจากแบบประเมินของสถาบนัฯ     
 
12.ผลทีค่าดว่าจะได้รับ 
    1.ผูเ้ขา้รับการฝึกอบรมจะมีทกัษะในการพูดในโอกาสต่างๆมากข้ึน 
    2.ผูเ้ขา้รับการฝึกอบรมไดเ้รียนรู้ความมัน่ใจ เทคนิค การผูเ้ขา้รับการฝึกอบรมไดเ้รียนรู้และน าความรู้ไปปรับใชไ้ดจ้ริง 

 


